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Con los estudios de arquitectura practicamente paralizados, sus profesionales trabajando ‘en lo que salga’ y la construccion en KO técnico, las
firmas agudizan su ingenio. Una de ellas ha encontrado una salida ofreciendo al consumidor algo que hasta ahora era impensable, Casas de
disefio totalmente personalizables, con acahados de calidad y precios cerrados desde 70.000 euros.
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Alternativas a la crisis

1.Roy

a crisis se hallevado por delante
casi todo. No hay sector que haya

La firma valenciana «inHaus»

ofrece un servicio integral que incluye
arquitectura, interiorismo, construccion
directa y control de obra
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lustro de recesion y ni aquellos
quehaceanosfigurabanentrelos
profesionales mejor remunerados y con mayor
proyeccidn, como los arquitectos, han logrado
salvarlos trastos y mantener aflote sus estudios.
Todo lo contrario, la incertidumbre de los con-
sumidores, el miedo a la especulacién y el rece-
lo hacia un sector —el de la construccién— que
sehahechoricodurantelaépocadebonanzasin
pensar en laconsecuencias que tendrian sus
clopeas, sobrevaloradas, y, aveces, innecesarias
pr hacondenad hosprofesio-
nales de la arquitectura a que, hoy por hoy, no
consiganatraeraclientes. Ante un panorama tan
desolador, siempre hay quien ve una oportuni-
dad parainvertirel cicloy apostar por cambiar el
mercado con un productoi rador que acabe

Varias entidades bancarias han
cerrado acuerdos de colaboracién con
los valencianos para asegurar ia
financién de sus proyectos

nuestro trabajo y compromiso con nuestros
clientes».

Aligual que sucede con otros sectores, la ar-
quitectura se enfrentaa un momento de cambio
¥, para estos valencianos, «o lo hace ofreciendo
diseno, modernidad, seguridad y facilidad a los
clientes o acabard por desaparecer». Por eso, la
puesta en marcha de este proyecto se ha basa-
do en ofrecer al consumidor todo lo que nece-
sitaen unmismo lugar creando una marcaenla
que confiar. La firma valenciana se ocupa de todo.
Es arqui diseno, interiorismo y deco-

con todos los miedos del consumidor. Estees el
caso de los profesionales valencianos que for-
man parte de la firmacinHaus».

Formada por un grupo de arquitectos, inte-
rioristas y profesionales del sector, apuestan por
ofrecer casas de disefio a precios asequibles —
desde 70.000 euros—, con presupuestos y pla-
z0s de entrega totalmente cerrados y financia-
cién garantizada,

Adiferencia de otros, los valencianos no se li-
mitan a disefiarlos inmuebles nia asesorar a sus
clientes. Ellos ofrecen directamente sus disenos
aun precio cerrado. Sin més. El cliente no se pre-
ocupa por la construccion del inmueble, por la
consecucién de las licencias oportunas ni por el
control delas obras o por los sobrecostes o des-
viaciones presupuestarias que, hasta ahora,
acompafiaban a todo proyecto constructivo.
Dehecho, el cliente que acude a «<inHaus» no
lo hace sin saber qué le va a costar su casa o
con un presupuesto iimitado.

Dispone desde el primer momento de un
catalogo de més de un centenar demodelos
de viviendas de precio, di ydisefios
diferentes de entrelas que elegir. Sehata deal-
ternativas ya predisefiadas y cada una de ellas
permite la eleccién de distintos niveles de
acabadosy precio en el que ya se incluye todos
los gastos relacionados con el proyecto, como
honorarios y gestiones administrativas.

«[iste es el espiritu de ‘TnHaus’ —coinciden en
afirmarlos hermanos Navarro, el corazén de este
proyecto empresarial que cuenta con més de 10
anos de experiencia—, trasladar a nuestro sector
caracteristicas de otros, como el automovilistico,
para hacerlo mds competitivo y, sobre todo, eli-
minar incertidumbres de cara a nuestros clien-
tes puesto que en todo momento saben de qué
presupuesto disponen'y cunto van a inverti, sin.
sorpresas finales ni problemas para lograr la fi-
nanciacion que necesitan. Cuando vas a com-
prarun coche sabes al finallo que te vaa
costar porque todo esté claro y deta-
lado desde el principio. Ese es

racién pero también construccién, prefabri-
cacién, control de calidad y gestor adminis-
trativo. Combinar todos los servicios en unoles
permite ofrecer un producto totalmente cerrado
yseguro hasta el punto de que el cliente yano
necesita contratar a ningin constructor.
Desde «inHaus» insisten en que hoyen dia
existen posibilidades de lograr «una casa to-
talmente personalizada sin gastar una fortuna»
ylamentan que, hasta ahora, se asociarael tra-
bajo de los estudios de arquitecturaa «proyectos

-

inasumibles». «Cualquier persona con solvencia—
‘matizan los hermanos Navarro— tiene la posi-
bilidad de conseguir una casa de diseno con prac-
ticamente lamisma inversion que necesitaria para
‘comprar unavivienda tradicional. Nosotros po-
nemos a su alcance absolutamente todo lo que
necesita con un precio cerrado desde el princi-
pio. Hasta incluso le facilitamnos la gestion ban-
caria para que desde la primerareunion sepa la
posible cuota hipotecariaala que finalmente ten-
drfaque hacer frente si se materializala obra» «Di-
ferentes entidades bancarias —insisten— confi-
an en nuestro poducto de calidad y facilitan la
financiacion que necesitan nuestros clientes».
De entre los modelos que ofrecen los valen-
cianos, existen tres grandes tipologias de vivien-
das. Las de construccion tradicional, enlas que
se oeupan del proyecto desde su cimentacion en
la parcela seleccionada hasta los acabados, las in-
lizadas o modulares disefiadas a

daylas que «InHaus» ha calificado como ‘pre-
mium’ Aunque su gama de productos es variada
v estd dirigida a un consumidor medio, los va-
lencianos también han querido hacer un hueco
en su oferta para un mercado mds exigente con

propuestas menos asequibles con precios de has-

ta 1,7 millones de euros.

Enlos tres casos, el secreto paralograr rebajar 5
los costes, con un precio medio de 1.100 euros el
metro cuadrado —practicamente idéntico al de
lavivienda protegida o lavivienda libre tradicio-
nal en la Comunitat Valenciana— cabe buscar-
lo enlareduccién de los margenes de beneficios
tanto de la divisién de arquitectura, que ahora
plantea honorarios de entre 4.000y 6.000 euros
frente alos 10.000 0 14.000 que hubiera solicita-
do hace apenas unos aios, y, sobre todo, en la
construccion seriada de los proyectos que, al es-
tar predisenados y no plantear nuevos retos o
cambios significativos en la construccién, le

partir de enormes estructuras prefabri-
cadas de hormigén que se ensam-
blanyrevisten enla parcela elegi-

permite aplicar procesos de produccién en
masa, mecanizary abaratar procesosy ac-
ceder a grandes lotes de materiales a pre-
cios mds competetivos sin rebajar las cali-
dades finales.

En todos sus proyectos, la firma valen-
clanaincluye ademds del control durante la
obra, una garantia con revisiones periédi-
cas una vez haya sido ya entregado el in-
‘mueble. Los hermanos Navarro insisten en
que ésta es «la manera de demostrar a
nuestros clientes que construimos casas de
mdxima calidad, y que nos preocupamos
por ellos y por ellas a lo large del tiempo.
Nuestro departamento posventa velard por
el correcto mantenimiento de todos los
elementos que conforman el habitaculos.

> ESPACIOS LUMINOSOS EN Los grandes
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Unacasaamedidaa
través de internet

> Unos de los principios que marca la identi-
dad de esta firma valenciana es la transparen- -
ciayla idad del producto alas necesi- .
dades y posibilidades de cada clientes.Para
elln, la pagma weh de «inHausy dispone de un

i similar al que existe
enotros seclu res como el de la automocién o la
informética que permite adecuar cada modelo
deviviendaadiferentes niveles de acabado y
precio. En cada caso, el sistema informatico
desglosa el precio definitivo de la compraein-
cluso permite calcular las cuotas hipotecarias
finales en funcién del nivel de ahorro disponible
del cliente y las condiciones del mercado.

ventanales sustituyen a las paredes. H La
firma aboga por alternativas en la ilumina-
ci6n natural como la apertura de grandes tra-
galuces cenitales, Bl Los prismas y las lineas
rectas centran gran parte del disefio. E Una
de las alternativas modulares. ¢ mwaus

Cuando la ambicion valenciana
se transformo en innovacion

Lapresencia del sector industrial en el tejido econémico valenciano ha entrado en una fase de retroceso
tanto en la generacion de empleo como en la de renta.
coincidido con la orientacion de la produccion hacia bienes mds singulares y avanzados tecnoldgicamente

Manuel Lopez Estornell

»Doctor en Economia

a presencia de la industria
L en el tejido empresarial va-

lenciano ha experimenta-

do un retroceso enla gene-
racién de empleo y renta. Es cierto
que ello constituye un fenémeno ge-
neralizado en los paises avanzados;
pero cosa distinta es que se use para
favorecer el entierro de la manufactu-
rera en nombre de una presunta e in-
evitable regularidad econdmica. Vea-
mos por qué.

» primero. Lareduccién del empleoin-
dustrial en otros paises se ha debido al
aumento simultdneo de la productivi-
dad y la expansiva internacionalizacion
de sus empresas. Por ello ha existido
margen para mantener la produccién y
lasexportacionesyaumentar los salarios
de los trabajadores sin que se resintiera
la competitividad empresarial.

La internacionalizacién basada en la

deslocalizacién productiva es verdad
que ha reducido parte del empleo in-
dustrial. No obstante, su efecto neto
sobre la generacion de renta interna no
es obvio cuando ha posibilitado el cre-
cimiento de la empresa y una mayor
necesidad de personal cualificado -y
mejor pagado- en la sede central de
ésta para coordinacion, logistica, I+D,
disefio, comunicacién o financiacién
internacional.

> Segundo. La reduccion del tamano
del sector industrial ha coincidido en
estos paises con la orientacién de la
produccidn hacia bienes mds sofistica-
dos y blindados ante las fortalezas
competitivas de los paises de reciente
industrializacién. La singularidad de
tales bienes, alcanzada con nuevas tec-
nologias o el intenso despliegue de
creatividad y calidad, ha posibilitado la
continuidad de las empresas y que és-
tas ofertaran un trabajo que, coherente
con las caracteristicas del producto,
exigfa mayor cualificacién y, de nuevo,
se recompensaba con mejores salarios.

I Tercero. La distincién entre la indus-
tria y determinadas actividades de ser-
vicios se ha difuminado. En parte, éste

notros paises, la reduccion de este sector ha

canos, el menor tamano relativo de la
industria no ha conducido a ladeca- |
dencia de su rol ni al desinterés del
poder piblico. Todo lo contrario. Este |
ya fue en su momento el mensaje del
primer director de Impiva, Antonio
Rico Gil.

El pasado dia 24 se celebré en Adeit
un acto en recuerdo de su empeno.
Antonio creyd en la empresa valencia-
na cuando ésta sufria una de sus ma-
yores convulsiones. Por ello, desde
1984 hasta 1993, junto a otras perso-
nas, hizo por la innovacién y la diversi-
ficacion empresarial mds de lo que se
habfa hecho nunca en la Comunitat
Valenciana.

Lo hizo porque tenia proyectoy por-
que laambicién de progreso que sen-
tia por la economfa valenciana era tan
intensa como generosa. Gracias a su
laboy, aqui se dio un paso adelante
contra la mediocridad, la improvisa- |

cién, el desconocimiento y el miedo
al riesgo. Un paso que tanto-
necesitamos recuperar
ahora para evitar precipi
tados o interesados fata-
lismos.

Ellegado de Antonio
estd ahf, para animar ese
nuevo paso: creer en la
creatividad y el talento,
enla inteligencia, la
constanciay la cans-

truccién de confianza:
scudntos Antonios Rico
serdn necesarios para

ha sido el resultado de la externaliza-
cion de actividades que la empresa
acogfa: limpieza, mantenimiento, vigi-
lancia, transporte y un largo etcétera;
pero mas interesante resulta la genera-
cién, desde la industria, de un merca-
do para servicios de mayor valor ana-
dido. En ocasiones, porque resulta
obligado que la produccién industrial
y de servicios sea conjunta: hardware y
software, por ejemplo, no pueden vivir
separados. En otros casos, la
demanda de servicios ha
sido consecuencia de
que la empresa indus-
trial se ha centrado en

. el corazon de su activi-
dad, acudiendo
a empresas ex-
ternas para re-
solver sus ne-
cesidades de
disefio, inge-
nieria, calidad,
investigacién o

mercadotec- que lo que es normal
nia. en otros lugares tam-

n conclu- il bién lo sea, de una
sién: en pai- ——— bendita y puietera vez,-

ses que nos
son bien cer-

en la tierra que él amé
tanto?



